SATSO’da Satış ve Pazarlama Yöntemleri anlatıldı

Sakarya Ticaret ve Sanayi Odası(SATSO), eğitim faaliyetlerine hızla devam ediyor. 

SATSO Eğitim Salonu'nda Sakarya Üniversitesi‘nden Prof. Dr. Remzi Altunışık tarafından 8. Meslek Grubu (Mobilya Ve Ev Dekorasyon Ürünleri Ticareti) 9. Meslek Grubu (Dayanıklı Tüketim Malları )  ve 26. Meslek Grubu  (Mobilya Ve Ahşap Ürünler İmalatçıları ) üyelerine yönelik gerçekleştirilen "Satış ve Pazarlama Yönetimi  " konulu eğitim semineri ilgiyle karşılandı. 

SATSO 8.9.ve 26. meslek gruplarından gelen talep doğrultusunda gerçekleştirilen eğitimde, müşteri ilişkileri yönetimi, ilişkisel pazarlama, satış elemanın görevleri, müşteriyle temasta dikkat edilmesi gereken konular, müşteriye sunumda dikkat edilmesi gerekenler, satışta insanları etkilemenin kuralları, gelecekte satışçılık mesleği, gelecekte pazarlama gibi konularda katılımcılara bilgi verildi. 
Prof. Dr. Remzi Altunışık sunumunda;  gelecekte satışçılık mesleğinin ciro bazında performans yerine karlılık bazında performansa göre yapılmak zorunda olduğunu belirterek, bireysel satış performansı yerine takım satış performansının önem kazanması gerektiğini  söyledi.  Eğitim, soru cevap bölümünün ardından sona erdi.

