SATSO DIŞ TİCARET EĞİTİMİNDE İLK DERS ALTUĞ’DAN
“BÜYÜMEK İÇİN ÜRETMEK HEDEFİMİZ OLMALI”
[bookmark: _GoBack]Sakarya Ticaret ve Sanayi Odası bünyesinde gerçekleştirilen Uygulamalı Dış Ticaret eğitimlerine başladı.

İhracat konusunda detaylı bilgiler verilerek katılımcı firmaların eksiksiz ihracat yapabilecek seviyeye gelebilmesi amaçlanan uygulamalı eğitimler, aynı zamanda ihracat yapan firmaların potansiyelini de artırmayı hedefliyor.

SATSO öncülüğünde,  SAÜ ve ABİGEM işbirliğiyle 9 gün olarak düzenlenecek eğitimler 24-28 Eylül ve 2-5 Ekim tarihlerinde SATSO Hizmet Binasında gerçekleştirilecek.

Eğitim programında ilk 5 gün; Uygulamalı Dış Ticaret Yönetimi, Dahilde İşleme Rejimi, 1 gün; Uluslararası Ticarette Riskler Ve Risk Yönetimi   ve son 3 gün de; İhracatta Müşteri Bulma, Hedef Pazar Seçimi ve Pazar Geliştirme, Dış Ticarette Stratejik Pazarlama ve Satış konularında detaylı bilgiler verilmesi planlanıyor.

Üretmeye ihtiyacımız var
Eğitimin ilk gün dersinde açılış konuşması yapan Başkan Altuğ, ihracatın ülke ekonomisindeki önemine dikkat çekerek şunları dile getirdi:
“Türkiye’nin 2023 hedefi dünya ticaretinde yüzde 1,5 seviyelerine ulaşmaktır.  Bu hedefin üzerine çıkmak bizim elimizde. Türk iş dünyasına bu yakışır. Daha fazla üreterek kaliteli üreterek ve ithalatı azaltarak bu payımızı üst seviyelere getirebiliriz. Günlük hayatımızda kullandığımız ürünlerin tamamına yakını ithal ürünlerden oluşmaktadır. Bireysel olarak bil bunu en aza indirmeliyiz. Bizim ülke olarak üretmeye ihtiyacımız var. Bu da, yetişmiş profesyonel işgücü ile mümkündür.
Dünya ülkeleri ve özellikle komşu ülkelerimiz alıma açık ihracatımız ı destekleyecek potansiyele sahipler. Bu fırsatı değerlendirmeli ve teknoloji ile teknoloji üretmeli ve pazarlamalıyız. Bu noktada bu eğitimlerin oldukça faydalı olacağına inanıyor tüm katılımcılarımıza başarılar diliyorum.” diye konuştu.
SATSO Sakarya’ya Yeni İhracatçılar Kazandıracak
Sakarya’nın mevcut avantajlarının değerlendirilmesi gerektiğine de vurgu yapan Başkan Altuğ, 
 “Sakarya ili çok kıymetli bir noktada ve aşması gereken önemli bir eşiktedir. Kriz döneminde yapılacak en önemli şey üretmek ve ihraç etmektir. Sakarya en çok ihracat yapan ilk 7 il arasındadır ancak Toyota’yı bu sıralamadan çıkarırsak daha ihracatta yapacak çok işimiz olduğunu görebiliriz. Günümüz ekonomisinde birçok KOBİ, yurtdışında uygun pazarlar bulmaya dönük çalışmalar ve planlamalar yapmaktadır. Kobi’lerdeki bu değişim ve gelişim talebine karşılık olarak,  bilgilerini geliştirmek üzere bugün uygulamalı dış ticaret eğitimleri başlatıyoruz. SATSO, SAÜ ve ABİGEM işbirliğiyle 9 gün olarak düzenlenecek eğitimlere önem veriyoruz.

Eğitim çalışmaları hakkında da bilgi veren SATSO Yönetim Kurulu Başkanı Akgün Altuğ, “Sakarya Üniversitesi uluslararası ticaret bölümü bölüm başkanı Doç. Dr. Hakan Tunahan, ihracat konusunda uzman bahar karalar ve Murat Odacı’ya çok teşekkür ediyor, eğitimler sonrasında katılım belgesi alacak katılımcıları şimdiden tebrik ediyorum. 

Eğitimin farkı her katılımcıya tek tek uygulamalı eğitiminin verilmesi ve eğitim sonunda; konusunda uzman, uluslararası bir firmada dış ticaret temsilcisi ile tanışarak deneyimlerinden faydalanma ve sorular sorma imkânı tanınmasıdır.

Ve onlara sesleniyorum “Sakarya’mıza tüm sektörlerde yeni ihracatçıları, yeni pazarları, gelin hep birlikte kazandıralım.” dedi.
