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SATSO’da “Irak pazarında Sakaryalı firmalar ne yapabilir?’’ 
sorusuna cevap arandı
IRAK BİZE “ırak” DEĞİL
Son yıllarda hızla gelişen bir pazar olarak ön plana çıkan Irak ile ilgili detaylı bilgi vermek üzere SATSO ve DEİK işbirliğiyle toplantı bir düzenlendi. SATSO Ali Coşkun Konferans Salonunda yapılan toplantı, Sakaryalı firmaların Irak pazarında tutunması için yol gösterici oldu. DEİK Ortadoğu Bölgesi Koordinatörü Suzan Cailliau da toplantıya katıldı.
DEİK Türk-Irak İş Konseyi Başkanı Ercüment Aksoy, tarihsel ve kültürel bağlarımız bulunan Irak'ın sosyo ekonomik durumu ve yatırım avantajlarını anlattı.
Ele alınan konular arasında;
Hangi ürünler Irak pazarında alıcı bulur?
· Her türlü tüketim mamülleri, tekstil, gıda ürünleri, araçlar, yedek parça, İnşaat malzemeleri, Tarımsal Teçhizat, Malzeme, Makina, Ortak üretim, Tarım, Müteahhitlik Devlet İhaleleri 
· Aklınıza gelebilecek Herşey 
Ticarette takip edilmesi gereken hususlar nelerdir?
· devlet ihalelerini takip etmek gerekir. 
· doğru fuarlara katılmak gerekir. 
· temsilcilik verilmesi gerekir. (alternatifler arasından en iyisini seçmek kaydı koşuluyla) 
· Irak içinde seyahat etmek gerekir. 
· üst düzey ilişkiler içine girmek gerekir. 
· kendi işinizin sahibi olmanız gerekir
Peki karşımıza çıkabilecek sorunlar nelerdir?
· Devlet ile çalışmıyorsanız, mal bedellerinin Türkiye’ye getirilmesi hususunda Bankacılık sorunu karşınıza çıkmaktadır. 
· Dürüst, lisan bilen Irak’lı bulmakta zorluklar. 
· Devlet ihalelerinde sürecin uzun olması, bürokratik sürecin uzaması ve istemediğiniz bir bankadan akreditiflerin gelmesi. 
· Devlet ihalelerinde “Geçici” ve işin alınması durumunda “Kati” Teminat istenmesi. 
· Özellikle gıda ürünleri ihracatında, İbrahim Khalil Kapısında “keyfi” gecikmelerin olması konuları yer aldı.

Toplantı katılımcıların sorularının cevaplanmasının ardından sona erdi.
